Aggiornamenti e tecnologie
per crescere in tutta Italia

Le possibilita
Da remoto

cializzazione nonbasta. Perché

bisogna coltivarla, aggiornan-
dosicontinuamente,implementando
nuove tecnologie. Un approccio che
permette agli studi di andare oltre i
confinidellaprovinciaincuisononati
e sono profondamente radicati, e at-
trarre clienti da tutta Italia. E, perché
no, anche dall'estero.

LoStudio StellaMonfredini, fonda-
toaCremona daldottore commerciali-
staPaolo StellaMonfredini,findal prin-
cipiostrettoilfocus suunamateriache
negli ultimi 20 anni ha subitouna tra-
sformazione radicale: «Abbiamo una

®

S cegliere la strada dell'iper spe-

Il digitale gioca un ruolo
chiave nello sviluppo
degli studi, ma

il rapporto umano
rimane fondamentale

vocazionerivoltaaldirittosodietarioeal
diritto tributario, main questo ambito
abbiamosviluppatounaspecializzazio-
nenel settoreeditoriale emultimediale
- racconta il fondatore -. Agli inizi, nel
2000,l'editoriaeraun prodottopretta-
mente fisico. Poi I'evoluzione che c’¢
stata in questo campo ha comportato
sviluppo di competenze specifiche in-
terne,acuiaffianchiamoquelledipro-
fessionisti esterni». La tecnologia ha
giocato e gioca un ruolo chiave anche
nellagestione deglistudistessi: «Per gli
studi che nascono in provincia € uno
strumento importante. Noi seguiamo
aziendedistribuite sul territorio nazio-
nale einternazionale;imprese piccole,
medie egrandi,anche multinazionali»,
dice StellaMonfardini.
AncheloStudio Franco Pirro&Part-
ners di Taranto € nato con l'intento di
specializzarsi inunsettorespecificoein

continua evoluzione. E ha un legame
fortissimo con la tecnologia, oltre che
conilterritorio: «Abbiamo creatolo stu-
dio proprio con l'intento di aiutare le
imprese sul pianodellacompliance. Ci
occupiamodi normativa 231, cybersicu-
rezza, proprieta intellettuale - spiega
Elio Franco,avvocato, che hafondatolo
studio tarantinoinsiemeal commercia-
listaLuigi Pirro-. Sonotematichemolto
delicateeattuali, considerando laforte
spinta alla digitalizzazione, ma occhi
delleaziende piccolel'implementazio-
nediqueste normativerisultaonerosa,
quindi abbiamo voluto offrire loro un
servizio di prossimita che spessodipor-
taa lavorare nelle loro aziende». Non
soloin Puglia: «Abbiamoclientiin tutta
Italia: dalla Lombardia alla Calabria,
passando per'Emilia Romagna. Evo-
gliamo continuare a espanderci, ma
senzaaprirealtresedi:utilizzandoica-
nali digitali possiamo essere sempre
presenti ovungue, assicurandoovvia-
mente la presenza fisicaqualorasia ne-
cessaria», conclude Franco.

Edellostessoavviso Filippo Sartori,
avvocato fondatoredello Studiolegale
Sartori e ordinario di Diritto bancario
all'UniversitadiTrento: «Stavamo per
aprireunasede aMilanoprimadel Co-
vid, ma oraabbiamo sospesoil progetto:
untempolapartecipazione daremoto
aunCdaoaunariunioneconicdientiera
impensabile, oggiespessoaccettataan-
chealivellolocales. llrapportoumano,
secondo Sartori, rimane fondamentale
ed & uno dei pilastri dell'attivita degli
studi legali boutique. Gli asset piu im-
portantisonospedalizzazionee conti-
nuo aggiornamento: «Il nostro &, fin
dallanascita, unostudiospecializzatoin
diritto dell'economia, con particolare
attenzioneallaqualita delservizio.Oggi
lavoriamo condientilocali, nazionalie
internazionali cui garantiamouna pro-
fonda conoscenza dei fondamentali
della materia e un continuo aggiorna-
mento.Instudioabbiamo una bibliote-
cacon 3.000 volumi»,
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